
ILDES                                                                                                                             L’élevage des cailles  1 

  

 
 

 
نميـة  الاقتصادیـة  والاجتماعيـالمؤسســة  اللبنانيـة  للت   

I n s t i t u t  L i b a n a i s  d e  D é v e l o p p e m e n t  É c o n o m i q u e &  S o c i a l 
L e b a n e s e  I n s t i t u t e  f o r  E c o n o mi c  &  S o c i a l  D e v e l o p me n t   

 

لأوروبي ا د  حا لإت ا من  ة  ممول سة  درا ل ا ه  هذ  
E t u d e  f i n a n c é e  p a r  l ' U n i o n  E u r o p é e n n e  
S t u d y  f i n a n c e d  b y  t h e  E u r o p e a n  U n i o n   

 

 
 
 
 

 
 

 
L’élevage des cailles 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Etude de Faisabilité préparée par: 
Pour la partie économique: Dany Maalouf, Ingénieur agronome, 
Supervisee par Charles Abdallah, Ingénieur de l’Ecole Centrale des Arts 
Et Manufactures – Paris –Diplômé de l’ESA –Beyrouth. 
Pour la partie agronomique: Siham Youssef, Ingénieur agronome, 
Supervisee par Samir Médawar, Docteur en agronomie. 

 
 
 

Juin 2001- Jal el Dib - Liban 



   

ILDES                                                                                                                           L’élevage des cailles  2  

Table des matières  
Sommaire 2 

1- Description et intérêt du projet 3 
1-1 Description du projet  
1-2 Intérêt du projet  

2- Analyse du marché 3 
2-1 Description du marché  
2-2 Tendances et opportunités 4 
2-3 Les risques  
2-4 La concurrence  
2-5 Les marchés cibles  

3- L’élevage 4 
3-1 Généralités  
3-2 Les races de cailles 5 
3-3 Les principes d’élevage  

3-3-1 La séparation des volailles  
3-3-2 Le nettoyage  
3-3-3 Le vide sanitaire  
3-3-4 La destruction des cadavres  
3-3-5 L’élevage des jeunes  

3-3-5-1 Le local de démarrage  
3-3-5-2 Les dimensions du local 6 

3-3-6 L’aération  
3-3-7 La température  
3-3-8 L’éclairement  

3-4 Le matériel  
3-4-1 Mangeoires et abreuvoirs  
3-4-2 L’élevage en batterie ou en cage 7 
3-4-3 Les incubateurs  

3-5 Le sacrifice  
3-5-1 L’abattage  
3-5-2 La plumaison  

3-6 Effilage et éviscération 8 
3-7 L’alimentation des cailles  
3-8 Les maladies  
3-9 La reproduction  
3-10 Main d’oeuvre et participation des membres de la famille  
3-11 Approvisionnement en équipements et matières premières  

4- Techniques de vente et de marketing 9 
4-1 Techniques de vente  
4-2 Techniques de marketing  
4-3 Prix de vente  

95- Etude financière 9 
5-1 Capitaux investis  

5-1-1 Hypothèses  
5-1-2 Tableaux financiers 10 

5-2 Compte d’exploitation prévisionnel  
5-2-1 Hypothèses 11 
5-2-2 Tableaux financiers  
5-2-3 Commentaire 12 

5-3 Bilans et flux de trésorerie  
5-3-1 Hypothèses  
5-3-2 Tableaux financiers  

5-4 Analyse de sensibilité  
5-4-1 Scénario 1  
5-4-2 Scénario 2 13 

136- Facteurs-clés de succès 13 
7- Conclusion 13 

 
Les points de vue exposés dans cette étude reflètent l’opinion de l’auteur. 



   

ILDES                                                                                                                           L’élevage des cailles  3  

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Sommaire 

 
 
La présente étude analyse les conditions d’élevage des cailles au Liban. Elle montre que 

la viande de caille est connue et appréciée par les Libanais qui chassaient autrefois la caille et 
la consommaient. Ce n’est donc pas un produit nouveau et la demande existe. De plus, 
comme toutes les volailles, elle peut bénéficier de la  désaffection qui frappe la viande bovine 
depuis que le cheptel européen  est victime d’épidémies qui ont défrayer la chronique. 

L’étude montre aussi que la viande de caille est présente aujourd’hui sur le marché 
libanais. Elle est la plupart du temps importée. Elle est vendue dans les supermarchés; elle est 
préparée par les traiteurs dans les menus desquels elle figure. Elle est servie aussi bien dans 
les restaurants de cuisine traditionnelle libanaise que dans certains restaurants de cuisine 
européenne ou chinoise.  

Son marché se trouvera aussi bien Dans les milieux citadins où elle sera plutôt  un 
produit de luxe que dans les milieux ruraux où l’on apprécie les produits de la chasse et où 
elle pourra jouir d’un marché important à condition d’être vendue à des prix raisonnables. 

Enfin l’étude montre qu’avec un investissement de l’ordre de 13 000 $US, une ferme 
sur une superficie de 250 m2 et des bêtes abattues entières qui pèsent 100g/caille, le résultat 
annuel atteint au cours de  la troisième année un peu plus de 10 000 $US, soit près de 800 
$US/mois. L’élevage des cailles mené à cette échelle ne peut donc  constituer qu’une activité 
d’appoint et l’éleveur ne peut pas compter dessus pour en vivre avec sa famille. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 




