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La présente étude analyse les revenus d’une culture d’avocatier pour une 
superficie de cinq mille mètres carrés. Elle montre que malgré le fait que l’avocatier 
n’est pas encore une culture très répandue au Liban, c’est un fruit qui est assez 
demandé sur le marché.  

Elle montre aussi que les quantités importées d’avocat sont presque égales aux 
quantités exportées mais que les prix  diffèrent de manière  importante et significative, 
ce qui devrait nous inciter à augmenter cette culture au Liban et à la renforcer tant du 
point de vue qualitatif que du point de vue  quantitatif.  

L’étude montre aussi que la plantation d’avocat peut être améliorée au Liban et 
que les chances d’augmenter la quantité et la qualité des avocats dépendent d’une 
bonne sélection des variétés qui seront plantées compte tenu de la nature du sol et des 
conditions climatiques de la région de plantation. 

Enfin l’étude montre qu’avec un investissement de l’ordre de 7400 $US, dont 
3000 financés par emprunt, une culture sur une surface de 5 dounoms et des plants qui 
donnent près de 10 kg de fruits au cours de la 8ième année pendant laquelle le 
rendement des plants commence à se stabiliser, le revenu annuel peut atteindre pour 
cette année-là près de 8000 $US, ce qui ne représente encore qu’un revenu d’appoint.  

Toutefois, il est à noter que la culture de l’avocatier peut très bien  être une 
activité d’appoint car c’est une activité qui n’exige pas beaucoup de travail en cours 
d’année.  




